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【香港商報訊】記者童越報道：《河套深港科技創新合作
區深圳園區發展規劃》印發後，羅兵咸永道公共諮詢服務合
夥人陳國輝在接受本報記者專訪時建議，盡快訂立園區合作
開發模式，不妨參考國內外創科園區的成功經驗，採用一系
列包括創科企業自用和投資者開發的混合模式以加快批出土
地，更靈活地適應不斷發展的市場並吸引龍頭企業及租戶落
戶。
同時，他建議考慮通過國際上廣泛應用的 「園中園」 合

作模式，吸引大型龍頭創科企業以及私募基金等投資者，
在園區建設產業設施以容納他們旗下投資組合的創科企
業，以促進投資者和科企的良好互
動，加強主題產業的集聚效
應。
在制度創新上，陳國

輝則認為，園區需盡
早公布和落實專屬
的企業和人才扶持
政策，特別是推動
港深融合的措施以
吸引創科人才、企
業及投資者落戶，
在 「四通」 包括人
才、資金、數據和
物流的跨境流動上滿
足企業的便利安排，並
且給予園區企業有着與內
地公司同等的待遇，同時向企
業和人才提供各種補貼支持、稅收減
免和激勵措施，以鼓勵人才和企業在園區實現科研成果落地轉化。
在產業發展上，陳國輝建議，園區重點物色和積極吸引國際和國家頂尖的高新技術

公司進駐，並在園區實現研發和先進製造一體化發展。同時，建議園區匯聚支持創科產
業發展的投資者、私募基金、受託研究機構和專業認證機構，以促進港深融合和香港的創
科產業發展，確保園區在國際上保持競爭力。特別是在生物科技和藥物研發過程中，受託研
究機構對於藥企在新藥研發和臨床試驗至關重要，令藥企能夠加快新藥上市的時間並在開發製
造上保持競爭力。
在搭建平台上，由於園區運營的各個行業的創科企業及人才有多樣化需求，企業在初始階段

的發展需要投入大量資金及資源，陳國輝建議提供一定的支持和補貼，確保企業在持續運營和
長期發展能夠保持足夠的資源和支持。
此外，他建議園區提供各類型的產業和支持設施，例如企業加速器及共同孵化計劃、一站

式服務窗口、以至人才住宿和人才子女就讀的國際學校等設施，以滿足企業和人才在園
區的實際需求。

科企熱議《規劃》
推進深港合作更密切

機構倡 「園中園」
合作模式

業界冀便利通關
細則盡快公布

解析濰柴動力解析濰柴動力半年報半年報
更快更快、、更高更高、、更強更強、、更高效更高效

作為拉動工業經濟的主要動力，裝備製造業在2023年上半年持續升溫，龍頭企業濰柴動力股份有限公
司（以下簡稱：濰柴動力，2338.HK，000338.SZ）8月30日公布的半年報業績表現更令市場矚目。其
上半年實現營業收入1061.4億元（人民幣，下同），同比增長22%；歸母凈利潤39.0億元，同比增長
63%；扣非後歸母凈利潤36.1億元，同比增幅高達124%。縷析半年報裏的各個數字，會看到濰柴動力
呈現出 「更快」 的發展速度、 「更高」 的市場表現、 「更強」 的發展後勁以及 「更高效」 的戰略協同。

濰柴動力持
續鞏固了行業領
先地位。
濰柴動力供圖

濰柴動力不
斷推進產品邁向
高端。
濰柴動力供圖

更快：疫後快速修復「航速」明顯加快
技術含量高、資本投入高、信息密集度高的裝備

製造業，近幾年受疫情和地緣衝突的影響，面臨着
外部市場需求減少和自身轉型升級帶來的雙重挑
戰。隨着後疫情時代的到來，裝備製造業開始持續
回升，根據國家統計局的數字，2023年上半年，中
國裝備製造業增加值同比增長6.5%。

不過，縷析幾家龍頭上市企業的業績報表，各大
企業的表現可謂幾家歡喜幾家愁。雲內動力上半年
扣非後歸母凈利潤為-2.07 億元，江淮汽車上半年
扣非後歸母凈利潤-2.43 億元，動力新科上半年扣
非後歸母凈利潤-9.74 元。在這樣的背景下，濰柴
動力可謂交出了令人刮目相看的成績單，展現出十
足韌性。

濰柴動力半年報顯示，上半年實現營業收入
1061.4 億元，同比增長 22%；歸母凈利潤 39.0 億
元，同比增長63%；扣非後歸母凈利潤36.1億元，
同比增長124%；經營活動產生的現金流量凈額達到

128.9 億元，同比增長 1235%。其
實，縱觀近些年的市場表現，濰

柴動力的盈利能力一直以來較
強，2019年

至2021年，公司實現的歸母凈利潤分別為 91.12億
元、92.28 億元、94.93 億元，2022 年行業需求較
弱，整個行業遭遇逆周期，但濰柴動力的業績降幅
在幾大上市公司中是最少的。

從濰柴動力半年報來看，其整體表現明顯優於行
業，持續鞏固了行業領先地位，確保核心市場優勢
擴大，戰略市場持續上量。基於良好的盈利能力，
濰柴動力一直積極回報股東，中期每10股派發現金
紅利2.26元，現金分紅比例進一步提升至50%，與
投資者共享發展成果。

更高：各細分市場佔有率全面走高
對於任何企業而言，質量和技術是企業取得成功

的根本。創新最核心的是以客戶為中心，市場點
單，客戶要什麼就給什麼。

財通證券研報認為，經濟復蘇帶動重卡行業景氣
度上行，2023年重卡行業迎來上升拐點，步入景氣
度上升通道。今年6月，在重卡領域，濰柴動力旗
下的陝重汽發布一則重磅消息，其天然氣重卡訂單
突破 10000 輛，同比提升超 600%，實銷突破 8000
輛，同比提升超400%。1月至6月，濰柴動力旗下
的陝重汽重卡銷量達到6.1萬輛，市場份額同比提升
2.3個百分點。

2020年、2022年，濰柴動力相繼發布本體熱效率
突破50.23%、51.09%、52.28%的商業化柴油機，屢
次刷新全球柴油機熱效率紀錄，這樣的技術優勢使其
在發動機領域繼續保持強有力的市場地位。上半

年，濰柴動力發動機總銷量達到36.7萬台，同比
增長29%。其中，在重卡發動機領域，銷量達
到14.2萬台，同比增長81%，市場份額升至
38.4%。此外，在大馬力、天然氣發動機等細
分市場也是捷報頻頻，500馬力以上發動機
市場份額升至31.7%，同比提升19.7%；在
天 然 氣 發 動 機 方 面 ， 市 場 份 額 攀 升 至
66.9%，為公司業績提速提供強力支撐。

十年前，在譚旭光的推動下，濰柴動力

戰略重組德國凱傲集團及
旗下林德液壓公司。林德液壓
的高端液壓技術，直接支持濰柴動
力充分利用發動機、液壓、電控等領域優勢，
打造黃金工程機械液壓動力總成。如今，從數據上
看，濰柴動力高端液壓產品國內收入同比增長
46%，液壓動力總成產品首次配套 80 噸挖掘機產
品，性能可靠，經濟性顯著。

可以說，在今年上半年，濰柴動力堅持市場導
向，全面提升了各細分市場佔有率，不斷推進產品
邁向高端。

更強：海外出口持續加碼後勁更強
今年以來，日本和東南亞地區的30多家企業、經

銷商先後迎來了 「中國譚」。平素裏行程極為密集
的山東重工集團黨委書記、董事長，濰柴集團董事
長譚旭光，先後拿出大量時間，在國外展開長時間
市場調研，最重要的目的是搶抓海外市場窗口期加
速拓市。

譚旭光明白，當下是推動中國裝備製造業 「走出
去」的極好節點，要高度重視參與全球競爭。不少
發展中國家的基礎設施面臨較大的提升空間，歐美
本土又面臨供應鏈修復落後的問題，機械產業鏈向
中國轉移趨勢進一步明確。從這幾年來看，濰柴動
力經過長期的結構調整，海外收入結構已經佔到
50%以上。

開源證券研報亦表示，2023上半年濰柴動力歸母
凈利潤同比大幅增長，主要原因是受益於國內經濟
向好及出口市場需求旺盛。從上半年情況看，濰柴
動力發動機出口3.9萬台，同比增長52%；重卡整車
出口2.6萬輛，同比增幅達到97%。目前出口形勢持
續向好，助力推動實現全年高速增長出口目標。

大缸徑高速發動機是突破全球價值鏈 「低端鎖
定」的利器，是重構全球產業價值鏈的關鍵因子，濰
柴動力憑藉其產品動力足、經濟性能優，贏得了國內
外市場青睞，生產能力的持續攀升也不斷助推提高市

場份額。上半年，大缸徑高速發動機產品銷量同比增
長48%，收入創新高同比增長約77%，其中海外市場
收入佔比達到73%，持續搶佔國際高端市場。

更高效：協同發展鏈合搶佔市場更高效
濰柴動力是山東的名片、世界的名片，譚旭光曾

多次強調，內部產業板塊之間要協同發展、高效鏈
合、共同搶佔市場。

2021年1月，濰柴完成對雷沃的戰略重組。重組
完成後，濰柴依託自身高端非道路全系列發動機、
無級變速器（CVT）動力總成和液壓動力總成等核
心產業資源，為濰柴雷沃補齊了動力總成缺失的短
板。當下的濰柴雷沃，正在一步步打造智慧農業領
域的核心競爭力，打破了國外長期以來對CVT拖拉
機核心技術的壟斷。如今，濰柴雷沃的多項產品均
居行業前列。

在智能物流領域，濰柴動力入主德國凱傲後，構
建了全球領先的智能物流黃金產業鏈，建立了更加
均衡的跨周期業務結構和雙循環業務布局，共同拓
展全球物流市場。上半年，凱傲經營活動現金流恢
復至 3.8 億歐元水平，同比增加 8.1 億歐元；同時
2023 年全年收入預期由前值 112 億歐元調升至 114
億歐元，調整後息稅前利潤由前值6.15億歐元調升
至6.8億歐元。凱傲表示，會立足中國進一步建設產
品技術中心，為中國市場提供更多更靈活的產品組
合及物料解決方案，並為凱傲在全球範圍的可持續
發展提供強大引擎。濰柴動力和凱傲集團的整合發
展，堪稱中德兩國企業合作共贏的成功範例，在十
年的雙向奔赴中均受益豐厚。

綜合來看，濰柴動力半年報充分體現了其近年來
全方位結構調整帶來的經營利好。未來，高質量發
展步伐有望進一步提速。 孫珂

【香港商報訊】記者蔡易成報道：《河套深港科技創新合作區深圳園區發
展規劃》以2025年和2035年為時間節點，着眼於推進深港科技創新合作，實
現跨境基礎設施互聯互通，以及構建國際科研管理體系。深圳維視力軟件有
限公司創辦人鄧柏燊接受本報記者專訪時，深入探討了《規劃》對醫療科技
產業和企業發展的影響，認為醫療科技產業和企業將迎來新的機遇。

鄧柏燊是來自香港的創業者，他認為，《規劃》的核心在於推進深港科技
創新合作，特別是在醫療科技領域，《規劃》明確強調了創新合作的重要
性，這讓他對未來充滿信心。

鄧柏燊所創辦的深圳維視力軟件有限公司專注於醫療科技領域，為醫生提
供虛擬現實會議平台，便於醫生學習和適應新的醫療技術和手術。他認為，
《規劃》中對醫療科技領域的重視將為公司的發展帶來巨大的機遇。《規
劃》的目標是在2025年前基本建立高效的深港科技創新協同機制，深港科

技創新開放合作取得積極成
效，這意味着深港兩地在

醫療科技領域的合作將
會更加密切，為企業

創新和合作提供更
好的環境和機會。

針對《規劃》中
明確的稅收政策，
鄧柏燊表示這將為
企業帶來更大的信
心。特別是在香港
和深圳之間的跨境

合作中，稅收政策的
明確將減少企業的不確
定性，為合作提供更加穩
定的環境，企業在人才引
進方面更加具有信心。

在交通互聯方面，《規
劃》明確提出加強福田區

域的交通網絡，這也得到了鄧柏燊的肯定。
他強調，便捷的交通對於企業合作和發展至關

重要。他分享了自己從福田口岸到香港機場只需
約35分鐘的經歷，強調了交通便利對於企業高效

運作的重要性。
鄧柏燊認為，未來深港合作將更加緊密，科技創新

國際化程度將居於全球領先地位。 「《規劃》中對醫療
科技領域的重視，明確的稅收政策以及交通網絡的改善

都將為深港合作帶來積極的影響。期待在《規劃》的引領
下，合作區能夠迎來更加繁榮的未來。」鄧柏燊強調。

【香港商報訊】記者童越
報道：根據《河套深港科
技創新合作區深圳園區
發展規劃》，按照打
造國際先進科技創新
規則試驗區的戰略，
發展規劃中合作區將
實施貨物分線管理，
深圳園區對貨物實施
「一線放開、二線管

住、區內自由」的監管模
式，探索實行科研機構與企
業 「白名單」制備案管理，對
符合條件的進口自用科研貨物免
徵關稅、進口環節增值稅和消費稅，
實行海關便利化通關管理模式。羅兵咸
永道中國稅務及商務諮詢南部市場主管合夥人王舜宜在接受本報記者專訪時表
示，這些政策將有效助力合作區高質量發展，促進粵港更緊密合作。

同時，王舜宜認為，《規劃》中海關相關政策問題仍有待後續進一步細化
與明確。例如， 「白名單」制備案管理方面的顆粒度（針對行業、企業還是將

細化到具體貨物）在 「一線放開、二線管住」的管理模式下，是否可以除法律
法規另有規定外，從境外進入合作區的貨物，不實行進口配額、許可證件管

理，而從合作區運往境外的貨物，實行出口配額、許可證件管理考慮合作區建
設目的，對於在合作區內加工貨物經二線進入境內，是否有類似其他地區的產

品加工增值免關稅政策對於合作區內研發的成品，是否允許免稅通過二線進入
境內進行測試與研究。在出口退稅政策上，物料從深圳經 「二線」進入合作區

是否可以享受出口退稅政策等。
除了兩地貨物通關以外，《規劃》也提到對特定封閉區域內鼓勵類產業
企業減按15%稅率徵收企業所得稅；對在深圳園區工作的香港居民其個

人所得稅稅負超過香港稅負的部分予以免徵。王舜宜表示，預計未來
相關部門會進一步闡述兩地園區的封閉管理安排，期待園區裏可

以進一步落實《內地和香港特別行政區關於對所得避免雙重徵
稅和防止偷漏稅的安排》中相關待遇，希望發展規劃的政
策可以幫助兩地企業和人員避免雙重徵稅以及更簡便的
完成稅務申報。

總體來說，《規劃》未來將進一步推動深港產業融
合、人才交流合作、利用好香港的投資資金，打通
產、學、研、融各個領域，企業可以有更靈活地安
排兩地業務和享受政策突破的紅利，兩地共同搶

人才留住人才，為香港的科創、金融和服務業帶
來新商機。

深圳維視力軟件深圳維視力軟件
有限公司創辦人鄧有限公司創辦人鄧
柏燊柏燊。。受訪者供圖受訪者供圖

羅兵咸永道中國稅務及商羅兵咸永道中國稅務及商
務諮詢南部市場主管合夥人務諮詢南部市場主管合夥人
王舜宜王舜宜。。 受訪者供圖受訪者供圖

羅兵咸永道公共諮詢服務羅兵咸永道公共諮詢服務
合夥人陳國輝合夥人陳國輝。。

受訪者供圖受訪者供圖


