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優樂生活國際優樂生活國際邁步11周年全面進化邁步11周年全面進化優樂生活國際邁步11周年全面進化

優樂生活國際創辦人賴永鈾院士分析零售業變革，人類正在經歷
『從實體店到網店』的最大經濟轉型，並預言「未來網店將逐步取
代實體店成為主流資產」。

優樂生活國際十年來培養出眾多市場精英。優樂生活國際十年來培養出眾多市場精英。優樂生活國際十年來培養出眾多市場精英。

優樂生活520演唱會，場面盛大，好歌傳播正能量。優樂生活520演唱會，場面盛大，好歌傳播正能量。優樂生活520演唱會，場面盛大，好歌傳播正能量。

優樂生活參與粵港澳大灣區創新成果巡展啟動儀式。優樂生活參與粵港澳大灣區創新成果巡展啟動儀式。優樂生活參與粵港澳大灣區創新成果巡展啟動儀式。

優樂生活國際於2014年由賴永鈾院士創立，經過10年

的努力，已成功將優樂生活打造成為一個代表香港、面

向國際的知名品牌。隨着2025年的到來，企業將於7月踏

入11周年，創辦人賴永鈾院士指集團於2025年正式成立

了優樂生活國際網絡科技控股有限公司（簡稱優樂生活

科技），以「網店資產化」為核心商業模式，並預言

「未來網店將逐步取代實體店成為主流資產」。

不可逆轉的零售業轉型

賴永鈾院士的創業歷程本身就是香港經濟轉型的

縮影。早年通過電訊業務積累的技術與資源（多台

國際伺服器、網絡設備、物流系統等），為其互聯

網業務奠定基礎。他直言，疫情加速了消費習慣變

革，但香港網店生態仍落後內地5年。傳統實體店因

租金、人力成本陷入「燒錢困局」，而網店憑藉零

裝修、零開支、零庫存、全球觸達的優勢，正成為

零售業「不可逆的轉型方向」。

網店可成為永久性資產

在此背景下，優樂生活科技的定位並非普通電商

平台，而是「連鎖網店網絡系統」——其商業模式

對標現有的公眾網購平台，核心差異在於「賣網店

而非租網店」。賴院士強調：「我們的網店是永久

性資產，可繼承、可轉讓，創業者只需一次性投資

即可買斷。」這種「資產化」的設計，旨在解決傳

統平台年費制的痛點，將網店從「消耗性成本」轉

化為「增值性資產」。

已獲10年互聯網點商標註冊證

賴院士以實體店類比：「樓下賣衣服的，是衣服

值錢還是店舖值錢？未來網店會比實體店更好生

意，所以將會越來越值錢。」

賴院士從人類歷史維度分析零售業變革：「人類

正在經歷『從實體店到網店』的最大經濟轉型，如

同書信被互聯網通訊軟件淘汰。」他援引資料指

出，疫情後消費者「先查手機再購物」的行為已成

常態，導致實體店淪為「展示廳」，而網店銷量逐

年遞增。香港銅鑼灣舖租從數十萬元跌至幾萬元的

現實，印證了實體零售的衰退。

此外，優樂生活已取得未來10年互聯網點商標註

冊證，進一步增強了品牌的市場競爭力和知名度。

網店資產化與全球供應鏈整合，優樂生活科技的網

店擁有權模式顛覆了行業慣例。店主買斷後網店可

作為個人資產轉讓或繼承；其次網店內配有貨值，

可靈活買賣多個不同國際品牌具發展潛力及優質的

貨品，還可通過「推薦獎勵機制」免費增加貨值；

物流、庫存、技術維護及品牌宣傳由總公司承擔，

降低創業門檻。

優樂生活國際的願景不僅是商業成功，更試圖解

決香港經濟結構性矛盾。通過網店替代高成本實體

店，緩解中小商戶生存壓力；家庭主婦、退休人士

等可通過網店實現「輕資產創業」。

「轉型不是選擇，而是生存必須。」賴院士的斷

言，不僅是對優樂生活國際11年歷程的總結，亦是

對香港零售業未來的預言。在這場「實體店變為網

店」的範式轉移中，優樂生活國際以資產化模式鼓

勵全民創業和聚合國際品牌，為轉型中的經濟體提

供了一條可複製的路徑。

魏擁天：踏入11周年集團轉型為

靈活網店網絡系統

賴院士透露企業發展一直與時並進，包括運用最

新的科技和技術賦能網店發展商，例如運用AI工具

幫助發展商能更有效率營運生意及開拓市場。

優樂生活首席執行官魏擁天形容，公司今年踏入

第11周年的改革是「引領時代創造連鎖網店的網絡

商機」，從傳統的會員制模式成功轉型為一個靈活

的網店網絡系統，此變革使公司的業務更加多元

化。隨着經濟形勢的變化，越來越多人希望尋找新

的收入來源和出路，連鎖網店網絡商機無疑為他們

的需求提供了轉機。

魏擁天直指如今營商環境將迫使越來越多人選擇

開設網店創業，僅需一台手機便可即時做生意，優

樂生活的全面進化完全迎合社會趨勢，為全民提供

創業機會。

經歷『從實體店到網店』

歷史上最大經濟轉型

黃靖貽：賴永鈾院士（師父）是

企業的靈魂

展望未來，魏擁天對優樂生活國際的前景充滿信

心。他相信，隨着科技的進步和市場需求的增加，

公司的業務將持續增長，創業者將迎來更多的機

會。他的眼中閃爍着堅定的信念，這不僅是對自身

企業的信心，更是對整個網店網絡創業新時代的期

待。

此外，師父的表達能力和獨特的個人形象，他的

「光頭」形象深入人心，成為品牌識別的一部分。

其次他還是眾多成功人士的導師，更在近年製作過

百集的《人生規劃師》系列短視頻，讓更多追求成

功的人能在網上獲得啟發和指導，這讓他在商界贏

得了廣泛的認可和尊重。在商業上，他懂得營商之

道，與多家供應商建立穩固的友好合作關係，使企

業能持續穩健發展。

魏擁天還強調，公眾平台的創業者需要花費大量

時間和精力策劃和執行，從找貨源到推廣，再到客

戶服務和物流，幾乎一切都得依賴自己。相比之

下，優樂生活網店系統已經幫助創業者安排好貨源

和物流，並提供完善的推廣策略，讓他們能更專注

於業務的運營。

師父對財務管理的重視，使優樂生活始終保持清

晰的財務狀況，從不虧欠任何發展商。企業擁有多

處不動產，且無任何負債，這為企業的穩定發展提

供了強而有力的保障。這些因素共同造就了優樂生

活國際的穩定增長與持續成功。

在過去的十年中，師父不斷關注行業的新趨勢，

並致力於創新。優樂生活國際推出的網上遊戲培訓

系統便是師父的創新之一。此外，他非常重視發展

商的意見，鼓勵大家提出建議，這種開放的氛圍促

進了團隊的凝聚力和創造力。

黃靖貽亦表示優樂生活品牌除2024年獲得「香港

星級品牌」外，於本年6月亦再度榮獲於「香港優質

正印」認可資格，未來將不斷進步，持續提升品牌

形象。社會責任亦是優樂生活重視的一環，2023年

公司接辦太古城非營利幼稚園，並設立「優樂生活

兒童教育資助計劃」，現已資助超過30所香港幼稚

園的貧困學童家庭，貢獻社會將繼續不遺餘力。

在網店網絡迅速崛起的時代，師父擁有20年豐富

的IT技術背景，對科技發展有着敏銳的洞察力。師

父作為電訊公司老闆，他早已認識到科技在商業中

的重要性。即使在疫情期間，許多企業面臨倒閉危

機，優樂生活國際卻能依靠網店模式穩步增長，顯

示了師父的前瞻性與適應能力。

在分析優樂生活國際網店與其他公眾網店平台的

區別時，魏擁天指出，公眾平台的創業者只能銷售

自己的產品來賺取差價利潤，而在優樂生活國際網

店中，創業者除了自家產品外，還能從旗下網店的

總業績中獲得分紅，這無疑增加了收入的潛力。

在優樂生活擔任總經理的黃靖貽深知，企業的成

功不僅依賴於貨品，更在於領導者的遠見與團隊的

凝聚力。師父作為公司的創始人和精神領袖，其獨

特的優勢和理念為優樂生活的發展奠定了堅實的基

礎。

網店系統完善配套

黃靖貽指出，師父最大的賣點在於他的心態與行

動。他不僅有心幫助網店發展商成功，還具備持久

的熱情和奉獻精神。與許多老闆不同，別人在高爾

夫球場上思考如何利用他人為自己賺錢，師父卻每

天都在市場上與發展商並肩作戰，這種親力親為的

精神讓每位發展商感受到支持與重視，激發了他們

的潛力。

魏擁天解釋開網店的多重優勢，包括門檻低、投

資少、開支少、風險低、純利高以及效率高。此

外，網店的運營不受時間和地域限制，更無需經

驗，這些都大大吸引了潛在的創業者。
黃靖貽還提到，師父也有豐富的發展團隊的領導

經驗。從市場銷售的初學者到如今的團隊領袖，他

一步一腳印，培養了出色的團隊管理能力。他在世

界百強直銷企業做顧問的經歷，使他對市場變化的

敏感度大幅提升，為優樂生活國際的戰略制定提供

了寶貴的參考。

在這樣的環境中，

魏擁天表示，團隊的

力量十分重要。他強調，團隊上下業績共享，大家

可以一起吃喝玩樂，輕鬆合作，發展無限的人脈網

絡，這樣的模式不僅能提高工作效率，也能提升整

體的業務表現。

門檻低及純利高的優勢

他進一步解釋，公眾平台的運營成本高，商家需

要不斷支付拿貨、平台費用、押金、保險及物流開

支等，而在優樂生活國際經營網店系統，創業者能

夠永久賺取純利。

優樂生活國際網絡科技控股有限公司創辦人賴永鈾院士(中)、首席執行官魏擁天
(右)及總經理黃靖貽(左)齊賀優樂生活踏入11周年，並成功轉型升級成連鎖網店系統。

優樂生活已取得未來10年
互聯網點商標註冊認證。

集團近期再度榮獲於2025年「香港優質正印」認可資格。

頒發優樂生活國際獎學金（地點：優樂生活國際教學大樓）。頒發優樂生活國際獎學金（地點：優樂生活國際教學大樓）。頒發優樂生活國際獎學金（地點：優樂生活國際教學大樓）。


